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Je soussigné(e)……………………………………………………………………………………………. 

 

représentant la société……………………………………………………………………………………. 

 

nom………………………………………………………………………………………………………….. 

 

numéro de carte professionnelle d’exportateur.…………… ………………………………………. 

 
adresse……………………………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………………………………….. 

tél.………………………………………………fax………………………………………………………… 

 

sollicite une aide à la prospection à l’étranger pour l’ensemble de la stratégie de prospection 
menée l’année  2009 

 

nom et coordonnées de la personne en charge du dossier……………………………………………. 

………………………………………………………………………………………………………………… 

Je certifie l’exactitude de l’ensemble des renseignements fournis dans ce dossier 

Date, signature et cachet du demandeur 
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Fiche d’identité de la société d’exportation 

Actionnariat de l’entreprise  

(Noms des détenteurs, nationalité et % de détention) 

………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

Nature des activités de la société 

 

Production cinéma 

 

� ………% CA 

 

Vente de droits à 
l’étranger 

 

� ……. % CA 

 

Production 
audiovisuelle 

 

� ………% CA 

 

Vente de droits en 
France         

 

� ……..% CA 

 

Exploitation de salles 

 

� ………% CA               

 

Distribution salles 

 

� ………% CA 

 

Edition vidéo 

 

� ………% CA 

 

Autres 

 

 

Site web  http://………………………………………………................................................................ 

Responsable des ventes internationales  

nom………………………………………………………………………………………………………….. 

adresse……………………………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………………………………….. 

tél.………………………..fax………………mél…………………………………………........................ 

Chiffre d’affaires de la société  

  
2006 

 
2007 

 
2008 

 
Prév  
2009 

 
Chiffre d’affaires global 

    

 
Chiffre d’affaires exportation 
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Principaux films dont la société détient les mandats de vente à l’international 
pour l’année 2009 

Films Réalisateur 
 

Nationalité du film 
 

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

 

Principaux films dont la société détient les mandats de vente à l’international 
pour l’année 2009 

Films Réalisateur 
 

Nationalité du film 
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Aide sollicitée pour les supports liés a l’ensemble de la stratégie de 
prospection menée pendant l’année 2009 

 
Supports 

 
Montant global des 

frais 

 
Marches et festivals            

(pour lesquels les 
supports ont été créés)  

   

Supports électroniques 
 
 

  

Création d'un site internet destiné à la vente internationale 
 
 

  

Actualisation d'un site internet destiné à la vente 
internationale 
 

  

Insertion de nouveaux films dans le site  
 
 

  

Newsletter électronique 
 

  

   

Catalogue papier   

   

Supports concernant des Line-up pour des marchés 
 
 

  

Edition papier d'un Line up  
 
 

  

Edition d'un Line-up en DVD  
 
 

  

Affichage d'un line up  
 
 

  

Publicité dans la presse pour un Line up   
 
 

  

Edition d'un programme de projections  
 
 

  

 
Total 
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Pièces à joindre pour une demande concernant l’ensemble de la stratégie de 
prospection 

• Une note détaillant la stratégie de prospection de la société et la place réservée aux films 
français 

• Un exemplaire de chaque support réalisé (Line up, DVD, catalogue…) 

• Une note décrivant les supports qui ne seront pas présentés (Site internet…) 

• Les factures correspondantes aux supports pour lesquels une aide est sollicitée 

• Les factures doivent être acquittées 

 >Il doit être mentionné sur chaque facture le support auquel elles correspondent 

• Un R.I.B. original 

NB : Les dossiers d’aide à la prospection pour l’en semble de la stratégie de 
prospection ne peuvent être déposés qu’à la commiss ion de fin d’année. 

Les dossiers de demande d’aide à la stratégie sont à faire en 9 exemplaires  
Les factures justificatives sont à faire seulement en 3 exemplaires 
Les supports sont à fournir en 1 seul exemplaire 
 
 
A envoyer à 
 
Direction des affaires européennes et internationales 
Centre national de la cinématographie 
Catherine Jouen 
3 rue boissière 
75016 PARIS 
tél.01 44 34 38 16 
fax 01 44 34 36 59 
mél catherine.jouen@cnc.fr 


